
 

 

PROGRAM SZKOLENIA  

„Poszukiwanie kanałów dystrybucji oraz efektywna współpraca  
z partnerami handlowymi na rynkach zagranicznych” 

Uniwersytet Warmińsko-Mazurski w Olsztynie 
Olsztyn, 14.11.2019 r. 

09:00 – 11:00 
- Strategia dystrybucji jako kluczowy element strategii eksportu 

- Uwarunkowania międzynarodowe wpływające na strategię dystrybucji 

- Eksport pośredni vs. Eksport bezpośredni. 

- Kanały dystrybucji w eksporcie (dobra konsumpcyjne, przemysłowe, usługi) 

- Różnica w zdobywaniu klientów B2B vs B2C 

- Własne a obce kanały dystrybucyjne 

- Współpraca z sieciami handlowymi   

- Rodzaje i postawy kupców w sieciach handlowych 

11:00 – 11:15 Przerwa kawowa 
11:15 – 13:00 - Efektywna współpraca z Agentem zagranicznym. 

- Wejście na rynki zagraniczne w oparciu o dystrybutora.  

- Przedstawicielstwo handlowe za granicą a filia zagraniczna 

- Gdzie poszukiwać partnerów handlowych na poszczególnych rynkach 

zagranicznych. 

- Budowanie atrakcyjnej oferty dla partnerów zagranicznych. 

- Czy zawsze musze walczyć ceną by zaistnieć na rynkach zagranicznych? 
 

13:00 – 13:15 Przerwa kawowa 
13:15 – 15:00 - Stworzenie profilu idealnego partnera zagranicznego oraz wyznaczanie zadań dla 

naszego przedstawiciela.  

- Jak skutecznie wykorzystać targi do pozyskania zagranicznych partnerów. 

- Analityczne sposoby wyboru dystrybutora. 

- Jak podpisać korzystny kontrakt z dystrybutorem. 

- Zarządzanie kanałem dystrybucji zagranicznej 

- narzędzia motywowania dystrybutorów 

- szkolenie partnerów zagranicznych 

- ocena efektywności kanału dystrybucji 

- zarządzanie konfliktami w kanale dystrybucji 

- Jak zabezpieczyć nasze interesy we współpracy z partnerami z różnych krajów 

- Sesja pytań i odpowiedzi. 

15:00 Lunch 
 

 

 

 


