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PROGRAM SZKOLENIA
»,Poszukiwanie kanatéw dystrybucji oraz efektywna wspotpraca

z partnerami handlowymi na rynkach zagranicznych”
Uniwersytet Warminsko-Mazurski w Olsztynie
Olsztyn, 14.11.2019 .

09:00-11:00 - Strategia dystrybucji jako kluczowy element strategii eksportu

- Uwarunkowania miedzynarodowe wptywajgce na strategie dystrybucji

- Eksport posredni vs. Eksport bezposredni.

- Kanaty dystrybucji w eksporcie (dobra konsumpcyjne, przemystowe, ustugi)
- Rdznica w zdobywaniu klientéw B2B vs B2C

- Wiasne a obce kanaty dystrybucyjne

- Wspodtpraca z sieciami handlowymi

- Rodzaje i postawy kupcédw w sieciach handlowych

11:00-11:15 Przerwa kawowa
11:15-13:00 - Efektywna wspétpraca z Agentem zagranicznym.

- Wejscie na rynki zagraniczne w oparciu o dystrybutora.

- Przedstawicielstwo handlowe za granicg a filia zagraniczna

- Gdzie poszukiwac partneréw handlowych na poszczegdlnych rynkach
zagranicznych.

- Budowanie atrakcyjnej oferty dla partneréw zagranicznych.

- Czy zawsze musze walczy¢ ceng by zaistnie¢ na rynkach zagranicznych?

13:00 - 13:15 Przerwa kawowa
13:15-15:00

Stworzenie profilu idealnego partnera zagranicznego oraz wyznaczanie zadan dla
naszego przedstawiciela.
- Jak skutecznie wykorzystac targi do pozyskania zagranicznych partnerow.
- Analityczne sposoby wyboru dystrybutora.
- Jak podpisac korzystny kontrakt z dystrybutorem.
- Zarzadzanie kanatem dystrybucji zagranicznej
- narzedzia motywowania dystrybutoréw
- szkolenie partnerdw zagranicznych
- ocena efektywnosci kanatu dystrybucji
- zarzadzanie konfliktami w kanale dystrybucji
- Jak zabezpieczy¢ nasze interesy we wspotpracy z partnerami z réoznych krajéow
- Sesja pytan i odpowiedzi.
15:00 Lunch
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